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Problems to solve …
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‐ Space Debris pollute Orbit and Ground
‐ Costs of Aerospace Services
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Payload

Static Lift
Helium/Hydrogen

Air

Carbon Fiber Skeleton

Dual‐layer Shell
Outside: Ripstop‐Nylon
Inside: Helium‐tight Multilayer Foil

Rotational Axis

3‐fold redundant Payload Protection
Ripstop‐Nylon, Meridian Rods, Cable Tree
in case of failure, the h‐aero ® will come down 
slowly like a parachute

Propulsion + Maneuvering Flap

Hybrid flight characteristics
The lenticular shape of an h‐aero provides 
both static and dynamic lift

Structure, Batteries, Solar Cells,
One‐click Interchangeable Sensors

Residual air

h‐aero® ‐‐‐ A Hovering Cybernetic IT Unit
A Computer in the state of Suspension  

Issued international  Patents!



@SAP-Arena, Mannheim 2019

h-aero® is the sole payload lifting 
system in the world that can be 
officially operated over crowds. 



Proof of Concept at Fraport AG









IoT Software is ready incl. Wind Database, Photogrammetry and Autonomy



MONETARISATION STRATEGIES

Selling the Systems B2B Selling the collected Data and Know‐How

Buy yours now on Amazon
https://www.amazon.de/h‐aero‐zero/dp/B07VL68WXL



Lösungsweg und Methodeneinsatz

 Markt
• Wertkurve (Wettbewerb, USP)

 Technologie
• Funktionale Dekomposition (Funktionen vs. Technologien)
• Ansoff-Matrix (Technologien vs. Märkte)

 Business
• Einflussfaktoren-Analyse (intern & externe Rahmenbedingungen)
• Golden Circle (Kundenkommunikation)

 Geschäftsmodell 
• BIEC Canvas (GM-Komponenten) 
• BIEC Geschäftsmodellprinzipien (Muster erfolgreicher GM)
• Interviews (Kundenfeedback)

01
Kernidee

Geschäftsmodell

Technologie

Business
Markt
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Auszüge aus dem Abschlussbericht, Februar 2022

STECKBRIEF BIEC-PRAXISPILOT
Identifizierung und Erschließung attraktiver Marktchancen
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Zusammenfassung

10

8

> 
150h



Interviews

Workshops

Kreativarbeit & Analyse

Neue Ideen und Ansätze



Technologie-Portfolio



Golden Circle 01

WHAT



Use‐ Case | Big Events (e.g Super Bowl, Demos, Olympics,  etc.)

for network operators (e.g. AT&T, Verizon etc.)
mobile platforms and supply venues with high network capacity
only platforms from HAT, network operator equips with network technology

for authorities (disaster control, police etc.)
danger prevention, observation, AI‐based classification of images
provide flexible, high performance data network
also we can provide technology for this

Advantages
easy/quick placement (planning & implementation) 
no buildings, roads or similar needed, (over crowds)
adaptation to changing requirements (crowds move)
optimal illumination can be realized (less infrastructure, no blind spots)



Use‐ Case | Film Industry (e.g. Hollywood, Bollywood,  etc.)

for film studios
Provide infrastructure for communications (including wifi, cellular network).
Equip with cameras: efficiently record and track scenes

Advantages
line‐of‐sight connections enable wireless video connectivity with highest bandwidth (8k+)
easier and more flexible camera placement than crane or towers for cameras
cost saving and time saving on set



Use‐ Case | Technical Support during Catastrophic Events 

for fire departments, disaster control, military, insurance companies
very short‐term provision of official/military mesh telecommunication networks
observation with any sensors (including cameras) during

forest fires
floods
earthquakes
border protection
avalanches/mountain rescue

investigation of hazardous areas (ruins, caves etc.), 
damage analysis of insurance companies

Advantages
agile, flexible observation of areas that are difficult to access
constant collection of data, observation of situation development with low energy consumption



https://solarimpulse.com/companies/hybrid‐airplane‐technologies‐gmbh



Thank You
Do you want to control h‐aero® over the internet? 

Write us an email to get a date for a trial.
fly@h‐aero.com



Lichtentalerstraße 14
76530 Baden‐Baden
GERMANY

Tel:  +49 7221 187 9773
Mob:  +49 1523 356 2482
Fax:  +49 7221 409 4991
Web: https://www.h‐aero.com

Contact:
Dr. ‐Ing. Csaba Singer 
csaba@h‐aero.com

Hybrid‐Airplane 
Technologies GmbH

Visit our Social Media Channels



Sources: https://www.h‐aero.com; https://www.tao‐innovations.com; 

Therefore our consortium operates the smallest and the biggest existing LTA UAVs  
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h‐aero® handling, stability and other important features or time

 LED Illumination

ROADMAP

 up to 20km data range

 APPs

 swarm
5G hotspot

 On‐board processing

 board computer & autonomy

Solar

 Certificates

 Sensors
h‐aero®’s MAIN VISION is to develop 
a new sustainable flight concept



LEAD CUSTOMERS AND ACTUAL MONETARISATION

B2B
Customers for commercial 

and professional use

B2B
Customers for commercial 

and professional use
SalesSales

h‐aero® zero & zero+
> 15K € w/o Payload
h‐aero® zero & zero+
> 15K € w/o Payload

h‐aero® one
> 35K€ w/o Payload

h‐aero® one
> 35K€ w/o Payload

Payloads and Extras
Camera Systems, Sensors, 

SBC, Hulls

Payloads and Extras
Camera Systems, Sensors, 

SBC, Hulls



B2B
Customers for commercial 

and professional use

B2B
Customers for commercial 

and professional use
PoCsPoCs

Events and Broadcasting incl. 
Pilot an PL
> 10K€ / Day

Events and Broadcasting incl. 
Pilot an PL
> 10K€ / Day

R&D Projects with pilot and 
computer science
> 40K€ / Month

R&D Projects with pilot and 
computer science
> 40K€ / Month

Customization Software
per license

Customization Software
per license

LEAD CUSTOMERS AND ACTUAL MONETARISATION



• In the past many projects failed due to
• War (e.g. Zeppelin Hindenburg)
• Management Issues and Strategy (Cargolifter)
• Initial plans at too big dimensions and from scratch (e.g. Piasecki PA97) 
• No learning curve due to disaster and out of money 
• Over generations lost knowledge

Sources: https://www.youtube.com; https://www.wikipedia.com; https://www.google.com

LTA is not easy … if small, low amount of gas … if big, then it’s really huge



• In the past many projects failed due to
• War (e.g. Zeppelin Hindenburg)
• Management Issues and Strategy (Cargolifter)
• Initial plans at too big dimensions and from scratch (e.g. Piasecki PA97) 
• No learning curve due to disaster and out of money 
• Over generations lost knowledge

 Luckily, there are some lessons learned, not only in terms of size reduction

R=10m / Ø=20m
Lift ≈ 4189 kg
Mass ≈ 314 kg
Lift/Mass ≈ 13
risk = very high
cost = expensive
learning = no learning due to low number of experinments

e.g. with assumed 250g/m2 shell material

R=1m / Ø=2m
Lift ≈ 4.2 kg
Mass ≈ 3.14kg
Lift/Mass ≈ 1.3
risk = very low
cost = cost effective
learning = monthly due to high number of experiments

2000

2011

2020

2015

Sources: https://www.h‐aero.com; https://www.tao‐innovations.com; 

LTA is not easy … if small  low amount of gas … if big  lacking practice



links worth a 1000 words:

1.scientific publication
2.flight in the gothic church from the 12th century
3.inspecting fresco
4.sample model 
5.in 40m altitude outdoor inspection (mine tower)


